	 «_____»__________2010 г. №____

    Дата, исх. номер

	В комиссию по отбору


.

ЗАЯВКА НА УЧАСТИЕ В ОТБОРЕ

на право заключения договора о предоставлении субсидии для реализации мероприятия, указанного в пункте 5.2. «Гранты начинающим предпринимателям на создание собственного бизнеса»
раздела 5 приложения № 2 к муниципальной  целевой  долгосрочной программы «Развитие малого и среднего предпринимательства в городском округе «Город Йошкар-Ола» на 2009-2011 годы» в 2010 году

Изучив Положение об отборе, а также применимое к данному Отбору законодательство _________________________________________________


     (наименование участника отбора)

в лице, __________________________________________________________

(наименование должности, Ф.И.О. руководителя, уполномоченного лица для  юридического лица)

сообщает о согласии участвовать в Отборе на условиях, установленных                             в указанных выше документах, и направляет настоящую заявку.

2. Мы согласны реализовать программное мероприятие в соответствии с требованиями Положения на условиях, которые мы представили 
в настоящем бизнес-плане.
Информация о заявителе:

Юридический адрес_________________________________________________

Телефон, факс, e-mail _______________________________________________

Банковские реквизиты_______________________________________________

По   состоянию  на 01.01.2010 г.   среднесписочная   численность работников   составляет ______________ чел.

Среднемесячная  заработная  плата работников за последние три месяца  составляет _________ рублей. Просроченная задолженность по заработной плате работникам отсутствует.

Задолженность по налоговым и  неналоговым  платежам  в  бюджеты всех уровней  бюджетной  системы  и  государственные внебюджетные фонды, а также задолженность  по  ранее предоставленным  бюджетным средствам на возвратной основе отсутствует.

 Является участником соглашений о разделе продукции: ____________.

                                                                                                     (да / нет)

Является профессиональным участником рынка ценных бумаг: ______.

                                                                                                            (да / нет)

Осуществляет производство и реализацию подакцизных товаров:_____.

                                                                                                            (да / нет)

Осуществляет  добычу и реализацию полезных ископаемых, за исключением  общераспространенных полезных ископаемых: ____________.

                                                                                                        (да / нет)

Кроме  того,  сообщаю,  что  в  стадии  реорганизации,  ликвидации  или несостоятельности  (банкротства)  не  нахожусь  и  деятельность  в порядке, предусмотренном   Кодексом   Российской   Федерации   об   административных правонарушениях, не приостановлена.

Полноту и достоверность представленной информации подтверждаю.

К настоящей заявке прилагаются документы  на ____ стр  

Руководитель организации 

(индивидуальный предприниматель)

                                                  __________/ _______________________

                                                      (подпись)   (расшифровка подписи)

          М. П.

    "____" _____________ 200__ г.

МАКЕТ БИЗНЕС-ПЛАНА,

ПРЕДСТАВЛЯЕМОГО ПРЕТЕНДЕНТОМ В СОСТАВЕ ЗАЯВКИ

Бизнес-план представляет собой неотъемлемую часть заявки претендента на участие в Отборе среди субъектов малого и среднего предпринимательства на право заключения договоров о предоставлении бюджетной субсидии на субсидирование части затрат субъектов малого и среднего предпринимательства 
на создание собственного бизнеса.

Расчеты бизнес-плана ведутся в постоянных среднегодовых ценах года, в котором проводится отбор.

1. Титульный лист

"Утверждаю"

Должность

_________________Фамилия И.О.

"__" ________________ 200_ г.

(печать)

БИЗНЕС-ПЛАН

(краткое название проекта)

Название и адрес предприятия (Ф.И.О. индивидуального предпринимателя, место регистрации)

Имена, адреса и телефоны основных учредителей с указанием доли в уставном капитале

Фамилия, имя, отчество руководителя организации - претендента

Суть проекта (3 - 5 строк)

Форма участия государства в финансовом обеспечении проекта

Финансирование проекта (в процентах):

собственные средства

заемные средства (отдельно - отечественные и иностранные)

средства государственной поддержки

Стоимость проекта

Сроки реализации проекта

Срок окупаемости проекта

2. Вводная часть или резюме проекта (3 - 4 стр.)

Это характеристика проекта, раскрывающая цели проекта и доказательства его выгодности. Назвать преимущества продукции (услуг) в сравнении с лучшими отечественными и зарубежными аналогами, указать объем ожидаемого спроса на продукцию, потребность в инвестициях (таблица 2) и срок возврата заемных средств.

Если реализация проекта позволит решить социальные вопросы (создание новых рабочих мест, прокладка дорог и коммуникаций общего пользования, расширение жилого фонда, использование труда инвалидов и т.п.), то указать их.

3. Анализ положения дел в отрасли

(назначением раздела является указание на характер отрасли – 
развивающаяся, стабильная, стагнирующая, до 1  стр.)

Общая характеристика потребности и объем производства продукции в регионе или России. Значимость данного производства для экономического и социального развития страны или региона.

Ожидаемая доля организации в производстве продукции в регионе или в России.

Потенциальные конкуренты (указать наименования и адреса основных производителей товара, их сильные и слабые стороны).

Какие и где появились аналоги продукта за последние 3 года.

4. Производственный план

(назначение раздела - аргументировать выбор производственного процесса и охарактеризовать

технико - экономические показатели, согласно документации,
утвержденной претендентом, до 2 стр.)

Программа производства и реализации продукции. Принятая технология производства.

Требования к организации производства.

Состав основного оборудования, его поставщики и условия поставок (аренда, покупка). Лизинг оборудования.

Численность работающих и затраты на оплату труда.

Стоимость производственных основных фондов.

Годовые затраты на выпуск продукции. Переменные и постоянные затраты. Себестоимость единицы продукции .

5. План маркетинга

(в разделе должно быть показано, что реализация товара не вызовет серьезных проблем, и определен объем затрат на сбыт продукции, до 5 стр.)

1. Особенности сегмента рынка, на которые ориентируется проект, важнейшие тенденции и ожидаемые изменения. Какие свойства продукции или дополнительные услуги делают проект предпочтительным по отношению к конкурентам.

Организация сбыта. Дать описание системы сбыта с указанием фирм, привлекаемых к реализации продукта.

3. Обоснование объема инвестиций, связанных с реализацией продукции. Торгово - сбытовые издержки .

4. Каких возможных действий конкурентов следует опасаться и каковы основные элементы стратегии противодействия.

Обоснование цены на продукцию.

Оптовая цена товара определяется исходя из сложившейся конъюнктуры на внутреннем и внешнем рынках, а также уровня рентабельности, достаточного для поддержания стабильного финансового состояния и платежеспособности организации.

Расходы и доходы в случае проведения послепродажного обслуживания.

Программа по организации рекламы. Примерный объем затрат.

Программа реализации продукции. Выручка от продажи в целом и по отдельным товарам рассчитывается в соответствии с данными об объеме производства по кварталам и годам, уровне и сроках освоения проектной мощности, а также о ценах. Договоры или протоколы о намерениях реализации товара по предлагаемым ценам.

6. Организационный план (2 стр.)

Сведения о претенденте. Статус, уставный капитал, состав организации, финансовое положение.

Форма собственности претендента. По акционерным обществам - состав основных акционеров и принадлежащие им доли.

По открытым акционерным обществам указывается объем выпущенных акций и объем их эмиссии.

Члены совета директоров, краткие биографические справки.

Обладатель права подписи финансовых документов.

Распределение обязанностей между членами руководящего состава.

Поддержка проекта местной администрацией.

7. Финансовый план

(данный раздел является ключевым, по нему планируются затраты на реализацию 
проекта и определяется его эффективность, до 4 стр.)

     Объем финансирования проекта по источникам.

Финансовые результаты реализации (план по прибыли) инвестиционного проекта показывают распределение выручки, полученной от продажи продукции, и объем чистой прибыли по кварталам и годам.

Исходными данными определения эффективности инвестиционного проекта служат данные плана денежных поступлений и выплат. Необходимым условием реализуемости проекта является положительное значение показателя денежного потока для каждого интервала времени.

Эффективность инвестиционных проектов оценивается по показателям: рентабельности, ликвидности, срока окупаемости, точки безубыточности и бюджетного эффекта. 

Показатели ликвидности характеризуют способность предприятия удовлетворять претензии краткосрочных долговых обязательств.

Коэффициент текущей ликвидности К =КА/КО (чем больше 1 данный коэффициент, тем стабильнее финансовое положение оцениваемого предприятия). 

КА- текущие (краткосрочные) активы, т.е оборотные средства в виде производственных запасов, готовой продукции, денежных средств, дебиторской задолженности и прочих оборотных активов.
КО- краткосрочные обязательства (пассивы), т.е краткосрочные кредиты и займы и кредиторская задолженность;

Показатели рентабельности показывают, насколько прибыльна деятельность организации.

Коэффициент рентабельности активов R=NP/Q 

NP- чистая прибыль

Q- балансовая стоимость активов;

Срок окупаемости представляет собой период времени с начала реализации проекта по данному бизнес-плану до момента, когда разность между накопленной суммой чистой прибыли с амортизационными отчислениями и объемом инвестиционных затрат приобретет положительное значение. 

Объем инвестиционных затрат на реализацию проекта принимается по данным таблицы 2.

Точка безубыточности соответствует объему реализации, начиная с которого выпуск продукции должен приносить прибыль. Рассчитанный объем реализации (выпуска) продукции сопоставляется с проектной мощностью создаваемого предприятия.

Точка безубыточности рассчитывается как отношение величины постоянных расходов к разности цены продукции и величины переменных расходов, деленной на объем реализации продукции.

Чистый дисконтированный доход заявителя инвестиционного проекта как эффект от реализации проекта (ЧДД) определяется суммой погодовых сальдо поступлений и выплат в заявителя, приведенных к ценам первого года:


[image: image1.wmf](

)

1

1

1

1

-

+

=

t

t

Т

d

Р

ЧДД

SUM


где T - суммарная продолжительность жизненного цикла проекта и эксплуатацию основного технологического оборудования;

P - ежегодная разность выплат и поступлений заявителя инвестиционного проекта;

t - годы реализации проекта (t = 1, 2, 3...);

d - коэффициент дисконтирования.

Чистый дисконтированный доход государства как эффект от реализации проекта (ЧДД) определяется суммой погодовых сальдо поступлений и выплат в бюджет, приведенных к ценам первого года:
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где T - суммарная продолжительность жизненного цикла проекта и эксплуатацию основного технологического оборудования;

P - ежегодная разность выплат и поступлений в бюджет;

t - годы реализации проекта (t = 1, 2, 3...);

d - коэффициент дисконтирования.

Коэффициент дисконтирования 
[image: image3.wmf]i

d

без учета риска проекта определяется как отношение ставки рефинансирования 
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, установленной Центральным банком Российской Федерации, и объявленного Правительством Российской Федерации  на текущий год темпа инфляции 
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8. Поправка на риск проекта определяется по данным следующей таблицы:

	Величина риска
	Пример цели проекта
	P, процент

	Низкий
	вложения при интенсификации производства на базе освоенной техники 
	3 – 5

	Средний 
	увеличение объема продаж существующей продукции
	8 – 10

	Высокий 
	производство и продвижение на рынок нового продукта
	13 – 15

	Очень высокий
	вложения в исследования и инновации
	18 – 20


Коэффициент дисконтирования, учитывающий риски при реализации проектов, определяется по формуле:
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 - поправка на риск.

Таблица 1

ПОТРЕБНОСТЬ В КАПИТАЛЬНЫХ ВЛОЖЕНИЯХ   СОГЛАСНО ПРОЕКТА

млн. руб.

(в среднегодовых ценах года проведения конкурса)

	Наименование показателей
	Всего по проекту
	Выполнено
	Подлежит выполнению до конца проекта

	
	
	на начало тек. года
	на момент подачи заявки на конкурс
	

	1
	2
	3
	4
	5

	Капитальные вложения по утвержденному проекту, всего
	
	
	
	

	в т.ч.:
	

	строительно-монтажные работы
	
	
	
	

	оборудование
	
	
	
	

	прочие затраты
	
	
	
	


Таблица 2

ИНВЕСТИЦИИ

(в период реализации проекта)

(млн. р.)

	Статьи затрат
	1 год
	2 год
	3 год

	1
	2
	3
	4

	1. Капитальные вложения по утвержденному проекту, подлежащие выполнению 
	
	
	

	2. Капитальные вложения в объекты сбыта
	
	
	

	3. Приобретение оборотных средств
	
	
	

	4. Другие инвестиции в период освоения и эксплуатации производственных мощностей
	
	
	

	5. Итого - объем инвестиций (сумма показателей пунктов 1 - 4)
	
	
	


Таблица 3

ИСТОЧНИКИ СРЕДСТВ

(НА НАЧАЛО РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА)

(млн. р.)

	Наименование источников
	Средства на начало реализации проекта

	1
	2

	СОБСТВЕННЫЕ СРЕДСТВА
	

	1. Выручка от реализации акций (взнос в уставный капитал в денежной форме)
	

	1
	2

	2. Нераспределенная прибыль (фонд накопления)
	

	3. Неиспользованная амортизация основных средств
	

	4. Амортизация нематериальных активов
	

	5. Результат от продажи основных средств
	

	6. Собственные средства, всего (сумма показателей пунктов 1 - 5)
	

	ЗАЕМНЫЕ И ПРИВЛЕЧЕННЫЕ СРЕДСТВА
	

	7. Кредиты банков (по всем видам кредитов)
	

	8. Заемные средства других организаций
	

	9. Долевое участие в строительстве
	

	10. Прочие  вклады  населения
	

	11. Заемные и привлеченные средства, всего (сумма показателей пунктов 7 - 10)
	

	12. Предполагаемая государственная поддержка проекта
	

	13. Итого (сумма показателей пунктов 6, 11, 12)
	


Таблица 4

ПРОГРАММА

ПРОИЗВОДСТВА И РЕАЛИЗАЦИИ ПРОДУКЦИИ

                                                                    (млн. р.)

	Статьи затрат
	1 год
	2 год
	3 год

	1
	2
	3
	4

	Объем производства:

 - в натуральном выражении 

- в стоимостном выражении
	
	
	

	Объем реализации в натуральном выражении, всего
	
	
	

	Цена реализации за единицу продукции:

- на внутр. рынке

- на внеш. рынке (в ин. валюте)
	
	
	

	Выручка от реализации продукции
	
	
	

	Общая выручка от реализации продукции, итого (в рублях)
	
	
	

	в том числе:

- НДС

- акцизы

- пошлины
	
	
	


Таблица 5

ЧИСЛЕННОСТЬ РАБОТАЮЩИХ, РАСХОДЫ НА ОПЛАТУ ТРУДА

И ОТЧИСЛЕНИЯ НА СОЦИАЛЬНЫЕ НУЖДЫ

	Статьи затрат
	Ед. изме-рения
	1 год
	2 год
	3 год

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Численность работающих, всего
	чел
	
	
	

	2. Расходы на оплату труда и отчисления на социальные нужды
	тыс.руб.
	
	
	


Таблица 6

ФИНАНСОВЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ   И СБЫТОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

(НА ГОДОВОЙ ОБЪЕМ)

(млн. рублей)

	Показатели
	1 год
	2 год
	3 год

	1
	2
	3
	4

	1. Общая выручка от реализации продукции 
	
	
	

	2. НДС, акцизы и аналогичные обязательные платежи от реализации выпускаемой продукции 
	
	
	

	3. Уплачиваемые экспортные пошлины
	
	
	

	4. Выручка от реализации продукции за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей (разность между показателями пункта 1 и пунктов 2, 3)
	
	
	

	5. Общие затраты на производство и сбыт продукции (услуг) 
	
	
	

	в том числе:
	
	
	

	а) НДС, акцизы и аналогичные обязательные платежи, уплачиваемые из затрат на материалы, топливо, энергию 
	
	
	

	6. Амортизационные отчисления 
	
	
	

	7. Налоги, включаемые в себестоимость, всего
	
	
	

	в том числе (указать каждый в отдельности):
	
	
	

	8. Финансовый результат (прибыль) (разность между показателями пункта 4 и пунктов 5, 6 и 7)
	
	
	

	9. Налоги, относимые на финансовый результат (прибыль), всего
	
	
	

	в том числе:
	
	
	

	налог на имущество
	
	
	

	другие налоги (указать каждый в отдельности)енвд
	
	
	

	10. Погашение основного долга и выплата процентов за кредит
	
	
	

	11. Налогооблагаемая прибыль (разность показателей пункта 8 и пунктов 9 и 10)
	
	
	

	12. Налог на прибыль
	
	
	

	13. Чистая прибыль (разность показателей пункта 8 и пунктов 9 и 12)
	
	
	

	14. Платежи в бюджет (сумма показателей пунктов 2, 3, 7, 9, 12 за  вычетом показателя пункта 5 "а")
	
	
	


Таблица 7

ПЛАН

ДЕНЕЖНЫХ ПОСТУПЛЕНИЙ И ВЫПЛАТ

(млн. р.)

	Показатели
	1 год
	2 год
	3 год

	Деятельность по производству и сбыту продукции (услуг)

	1. Денежные поступления, всего (сумма показателей пунктов 1 "а" и 1 "б")
	
	
	

	в том числе:
	
	
	

	а) поступления от продажи продукции (услуг) 
	
	
	

	б) прочие доходы от производственной деятельности
	
	
	

	2. Денежные выплаты, всего (сумма показателей пунктов 2 "а" и 2 "б")
	
	
	

	в том числе:
	
	
	

	а) затраты  по производству и сбыту продукции (услуг) 
	
	
	

	б) платежи в бюджет 
	
	
	

	3. Сальдо потока от деятельности по производству и сбыту продукции (разность показателей пунктов 1 и 2)
	
	
	

	

	4. Поступление средств, всего (сумма показателей пунктов 4 "а", 4 "б" и 4 "в")
	
	
	

	в том числе:
	
	
	

	а) денежные средства претендента на начало реализации проекта
	
	
	

	б) продажа имущества
	
	
	

	в) продажа финансовых активов (паи, ценные бумаги других эмитентов)
	
	
	

	5. Выплаты, всего 
	
	
	

	6. Сальдо потока от инвестиционной деятельности (разность показателей пунктов 4 и 5)
	
	
	

	7. Сальдо  потока по производственной и инвестиционной деятельности (сумма показателей пунктов 3 и 6)
	
	
	

	Сальдо потока нарастающим итогом
	
	
	

	

	8. Поступление средств, всего (сумма показателей пунктов 8 "а", 8 "б" и 8 "в")
	
	
	

	в том числе:
	
	
	

	а) поступления от продажи своих акций
	
	
	

	из них продажа государству
	
	
	

	б) кредиты
	
	
	

	в том числе:
	
	
	

	государственная поддержка
	
	
	

	в) займы
	
	
	

	9. Выплата средств, всего (сумма показателей пунктов 9 "а", 9 "б" и 9 "в")
	
	
	

	в том числе:
	
	
	

	а) уплата процентов за предоставленные средства (кроме процентов по краткосрочным кредитам)
	
	
	

	из них:
	
	
	

	по средствам государственной поддержки за счет федерального бюджета
	
	
	

	по кредитам коммерческих банков (по каждому кредиту в отдельности)
	
	
	

	по другим заемным средствам (по каждому кредиту в отдельности)
	
	
	

	б) погашение основного долга, всего
	
	
	

	из них:
	
	
	

	по средствам государственной поддержки за счет федерального бюджета
	
	
	

	по кредитам коммерческих банков (по каждому в отдельности)
	
	
	

	по другим заемным средствам (по каждому кредиту в отдельности)
	
	
	

	в) выплата дивидендов
	
	
	

	10. Сальдо потока по финансовой деятельности (разность показателей пунктов 8 и 9)
	
	
	

	11. Общее сальдо потока  (сумма показателей пунктов 7 и 10)
	
	
	

	Сальдо потока нарастающим итогом
	
	
	


Таблица 8

БЮДЖЕТНЫЙ ЭФФЕКТ ОТ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА

(млн. р.)

	Наименование статьи
	1 год
	2 год
	Третий и последующие годы, всего

	1. Выплаты
	
	
	

	а) предполагаемая государственная поддержка проекта 
	
	
	

	б) НДС (комплектующие изделия, запасные части, оборудование, строительные работы, материалы, топливо, электроэнергия)
	
	
	

	2. Поступление средств, итого (сумма показателей пунктов 2 "а", 2 "б", 2 "в", 2 "г", 2 "д", 2 "е", 2 "ж")
	
	
	

	в том числе:
	
	
	

	а) налоги и платежи в бюджет 
	
	
	

	б) единовременные затраты при оформлении земельного участка 
	
	
	

	в) подоходный налог на заработную плату 
	
	
	

	г) отчисления на социальные нужды (пенсионный фонд, фонд социального страхования, фонд занятости, обязательное медицинское страхование 
	
	
	

	д) выручка от продажи государственного пакета акций
	
	
	

	е) возврат процентов по государственному кредиту 
	
	
	

	ж) возврат основного долга государству 
	
	
	

	3. Сальдо потока (разность показателей пунктов 2 и 1)
	
	
	

	4. То же нарастающим итогом
	
	
	

	5. Коэффициент дисконтирования (пункт 8 макета бизнес-плана)
	
	
	

	6. Дисконтированная величина, сальдо потока (частное от деления показателей пунктов 3 и 5)
	
	
	

	7. Чистый дисконтированный доход государства нарастающим итогом
	
	
	

	8. Чистый дисконтированный доход государства с учетом рисков нарастающим итогом
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